
Hintergrund zur pecumax GmbH 
Die pecumax GmbH wurde von Jan Dzulko und Michael Krauter Anfang 2003 gegründet. Beide Geschäftsführer 
besitzen langjährige Erfahrung im IT- und Versicherungsbereich. Die pecumax GmbH entwickelt auf Basis einer 
neuartigen Script-Sprache eine integrierte Anwendungslösung für Makler und Vermittler der online und offline 
Finanzdienstleistungbranche. Weitere Informationen unter www.pecumax.de. 
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Harte Leistungsvergleiche für Versicherungsprodukte 
 
Mit einem einzigartigen Leistungsvergleich setzt die pecumax GmbH neue 
Maßstäbe in Sachen Versicherungsvergleiche. Neben dem gängigen 
Preisvergleich bietet die neue Technologie einen übersichtlichen 
Leistungsvergleich, Partnersysteme und verschiedene Abschlusswege für die 
Online Auftritte von Versicherungsmaklern und Finanzportalen. 
 
Mit der pecumax Technologie bekommen Versicherungsmakler und Finanzportale ein mächtiges 
Instrument zur Kundengewinnung. Die Tarifvergleiche in allen Sachsparten sowie den Bereichen 
Unfall- und Krankenzusatzversicherung sind einfach in jede Homepage zu integrieren und inhaltlich 
sowie an das Design einfach anzupassen. 
 
Highlight: Der Leistungsvergleich 
pecumax ist es mit der Quick-Check 
Technologie gelungen, einen 
übersichtlichen und für den Kunden leicht 
verständlichen Leistungsvergleich zu 
erstellen. Der Leistungsvergleich stellt 
verschiedene vom Kunden gewählte 
Tarife gegenüber und vergleicht die 
Leistungen nach einzelnen Kriterien. Der 
Tarif mit der besten Ausprägung in dem 
entsprechenden Kriterium wird grün 
markiert, die relativ zum besten Tarif 
schlechteren werden rot markiert. So sieht 
der Kunde auf einen Blick, welcher Tarif 
die besten Leistungen hat.  
 
Mit dieser einzigartigen Darstellung 
werden die einzelnen Versicherungs-
produkte einem harten Leistungsvergleich 
unterzogen. 
 
 
Abschlusswege gewährleisten höhere Abschlusszahlen 
pecumax bietet für die Online Auftritte von Maklern und Finanzportalen zwei Abschlusswege an: 
Kunden mit Beratungswunsch können ein Angebot anfordern, entschlossene Kunden gleich online 
abschließen. Damit erhöht sich erfahrungsgemäß erheblich die Abschlussquote. 
 
Partnerprogramm für Vertriebsstruktur  
Ferner gibt es ein Partnerprogramm, welches ermöglicht, eine eigene Vertriebstruktur aufzubauen 
oder Marketingaktivitäten zu überwachen.  
 
Weitere Informationen und eine Demo-Seite der Vergleiche finden Sie unter www.pecumax.de  
 
Pressekontakt: 
Herr Jan Dzulko, Geschäftsführer, Pecumax GmbH 
Email: jan.dzulko@pecumax.de 
Tel: 089 54881-740 
Bayerstr. 33 
80335 München 
 

Leistungsvergleich Privathaftpflicht: �grün schlägt rot�


